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DOPING Ein Blick auf das Schlussklasse-
ment der Tour de France enthtllt die
Verlockungen des Dopings. Seite 13
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NOBEL BIOCARE Heliane Canepa tritt
als Chefin der Medizinaltechnikfirma
Nobel Biocare zurtick. Seite 13

Stromkonzerne;
Kartellverdacht

EU Wegen Verdachts auf unzuléssi-
ge Marktabsprachen hat die EU-
Kommission ein Kartellverfahren
gegen die Energieriesen Eon und
Gaz de France eroffnet. Die beiden
Konkurrenten hétten moglicher-
weise in einer Art Stillhalteabkom-
men vereinbart, sich vom Heimat-
markt des jeweils anderen fern zu
halten, erklérte gestern die Briisse-
ler Behorde.

Die Kommission meine mogli-
cherweise eine Vereinbarung, die
1975 im Zusammenhang mit der
Erdgaspipeline Megal getroffen
worden sei, sagte ein Sprecher von
Eon. Diese Vereinbarung habe aber
nie praktische Bedeutung erlangt
und sei im Jahr 2004 aufgehoben
worden. Genauereswollte der Spre-
cher nicht sagen.

Nach Angaben der EU-Kommis-
sionbeziehtsich derVerdachtinder
Tat auf mogliche Absprachen im
Zusammenhang mit der Megal-
Pipeline, die Gaz de France und der
Eon-Tochter Ruhrgas gemeinsam
gehort. Welcher Zeitraum unter-
sucht werde, wollte die Kommis-
sion allerdings nicht sagen.

Das Megal-Pipelinesystem, das
aus zwei parallel zueinander ver-
laufenden Leitungen besteht, ist
der einzige Transportweg fiir russi-
sches Erdgas nach Frankreich, wie
ein Kommissionsexperte in Briissel
erlduterte. Fiir Deutschland handle
es sich zwar nicht um den einzigen,
aber um einen der wichtigsten
Transportstrdnge fiir den Import
von russischem Erdgas.

Inspektionen im Jahr 2006

Dass die Pipeline Gemein-
schaftseigentum der beiden Kon-
kurrenten sei, sei an sich kein Wett-
bewerbsverstoss, verlautete aus
Kommissionskreisen. Es bestehe
aber der Verdacht einer Absprache,
nach der die Eon-Tochter Ruhrgas
«nur in Deutschland verkauft und
Gaz de France nur in Frankreich»,
sagte ein Kommissionsbeamter.
Genauer wollte er sich nicht dus-
sern. Der Verdacht beruhe auf In-
spektionen bei Gaz de France und
E.ON im Mai 2006.

Zum selben Zeitpunkt hatten
Wettbewerbshiiter auch Biiros von
Gasversorgern in Italien, Belgien
und Osterreich untersucht. Im Mai
dieses Jahres leitete Briissel Verfah-
ren gegen RWE und den italieni-
schen Energiekonzern ENI ein. Bei-
de Unternehmen werden des Miss-
brauchs ihrer marktbeherrschen-
den Stellung auf dem Gasmarkt
verddchtigt. In der vergangenen
Woche wurden gegen die franzosi-
schen Energiekonzerne EDF und
Suez Verfahren wegen moglicher
Wettbewerbsverstosse auf dem
Strommarkt eréffnet. (ap)

potheker wird man nicht
« einfach, man muss eine be-
sondere Beziehung zu diesem Be-
ruf haben. Schon meine Eltern wa-
ren Apotheker. Mein Vater kaufte
das Geschift an der Gesellschafts-
strasse, wo 1890 die erste Quartier-
apotheke der Stadt Bern gegriindet
wurde, vor 63 Jahren. Er erfiillte sich
damit einen Traum. Ich wurde ein
paar Jahre spéter im gleichen Haus
geborenund binmitdem Geruchin
der Nase aufgewachsen.

Faszinierend an diesem Beruf sind
die Begegnungen mit den verschie-
denen Menschen, die krank sind
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oder sich krank fiihlen. Wir sind oft
deren erste Anlaufstelle. Sie kom-
men zu uns, schildern uns ihre Be-
schwerden, und wir beurteilen ih-
ren Gesundheitszustand zusétzlich
anhand des &usseren Erschei-
nungsbildes. Danach miissen wir
uns entscheiden, ob sie sich selber
behandeln diirfen oder ob wir sie
dem Hausarzt zuweisen miissen.
Wir haben gliicklicherweise hier im
Quartier ein gutes Netzwerk zwi-
schen Arzten und Apothekern.
Wichtig ist immer der direkte Kon-
takt zwischen Menschen. Diese vi-
suelle Kontrolle kann tiber Leben
undTod entscheiden. Kiirzlich kam
ein Methadonpatient zu uns, um
sein Methadon einzunehmen. Er
sah wesentlich schwécher aus als
iiblichundklagte tiber zum Teil blu-
tige Brechdurchfille. Er wollte aber
nicht zum Arzt. Wir liessen nicht lo-
cker, blieben mit ihm in telefoni-
schem Kontakt und liessen ihn
dann mit seinem Einverstdndnis
per Ambulanz ins Spital bringen.
Eine Mitarbeiterin kiimmerte sich
um die Platzierung seines Hundes
bei einem Nachbarn. Der Mann
hatte noch ein Viertel seines Blutes
und hitte ohne Intervention diese
innere Blutung nicht {iberlebt.

Den 18 Quadratmeter grossen anti-
ken Ladenraum haben wir weitge-
hend unverdndert gelassen. Der
verwinkelte Raum und das standige
,Gloif* geben dem Besucher einen
guten Einblick in unsere vielfiltige
Arbeit. Wirfiihren ein kundenorien-
tiertes Warenlager mit ungefdhr

DIE ARBEITSWELT DES APOTHEKERS SILVIO BALLINARI (57)

Beruf mit Nebenwirkung
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2000 Medikamenten, 200 Drogerie-
und Korperpflegeartikel, 400 Ein-
zelsubstanzen und 200 Arznei-
pflanzen. Ausserdem kénnenwir al-
le 40000 Praparate, welche unser
Grossist in seinem Sortiment fiihrt,
innerhalb eines Tagesbeiuns anbie-
ten. In unserer Apotheke findet der
Patient zusétzlich ein grosses Sorti-
ment an homoopathischen Heil-
mitteln. Vor Jahren schon habe ich
mich auf die Naturheilkunde und
im Besonderen auf die Homdopa-
thie spezialisiert und mich in die-
sem Bereich auch weitergebildet.
Die Mittel der Naturheilkunde un-
terstiitzen eine Selbstheilung und
sind deshalbbesonders geeignet fiir
die Selbstbehandlung von Bagatell-
erkrankungen.

Die Begegnungen beeindrucken
mich am meisteninunserem Beruf.
Obwohl 70 Prozent unserer Besu-
cher ein Rezept vom Arzt haben
und viele davon =zu unserer
,Stammkundschaft’ gehoren, lernt
man immer neue Menschen ken-
nen, und man wird immer wieder
mit neuen Situationen konfron-
tiert. Das Gespréach mit den Patien-
ten hat dabei einen hohen Stellen-
wert. Neulich kam ein Senior in un-
ser Geschéft und verlangte nach ei-
nem Schlafmittel. Ich verkaufteihm
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Baldriantropfen. Bereits wenige Ta-
ge spdter stand der Mann wieder an
der Theke und verlangte nach ei-
nem starkeren Mittel, die Tropfen
hiattennichts geniitzt. Daerkundig-
te ich mich nach seinem Gesund-
heitszustand. Er erzihlte mir, seine
Frau ziehe ihm dauernd die Bettde-
cke weg und er konne nicht schla-
fen.ImVerlaufe des Gesprachsstell-
te sich heraus, dass seine Frau sich
wegenihrerfiirchterlichen Riicken-
schmerzen im Bett wilzte und da-
bei die Bettdecke mitriss. Das Ehe-
paarhatteaberbeschlossen, keinen
Arzt aufzusuchen. Stattdessen soll-
te sich der Mann ein Schlafmittel
besorgen.

Die im vergangenen Jahr angepass-
ten Taxen haben die Kundschaft be-
wegt. In meinen Augen war es aber
ein richtiger Entscheid, er steht fir
mehr Kostentransparenz. Beim Ga-
ragist bezahlen sie auch den Pneu
und die Montagearbeit separat. Ins-
gesamt sind unsere Einnahmen
aber nicht gestiegen —im Gegenteil.
Friiher hatten wir mehr verdient. Bei
einigen Medikamenten belief sich
dieMarge aufbiszu40 Prozent. Heu-
teist diese deutlich tiefer, im Schnitt
kommen wir noch auf etwa 20 Pro-
zent. Man kann es drehen und wen-
den, wie man will: Die traditionellen
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Silvio Ballinari: «Wenn es die Selbstmedikation nicht mehr gabe, wiirde das Gesundheitswesen viel teurer.»

Offizinapotheker haben in den letz-
ten Jahren den grossten Beitrag zur
Kostenreduktion im Gesundheits-
wesen geleistet. Das hat natiirlich
Spuren hinterlassen. Ich musste
zwar keine Angestellten entlassen,
in meiner eigenen Tasche habe ich
den Einschnitt aber bemerkt.

In meiner Apotheke arbeiten bis zu
10 Personen. Neben drei Apothe-
kern — mich eingeschlossen — be-
schiftigeichhierauchvierPharma-
assistentinnen, zwei Lehrtochter
und einen Praktikanten. Billige Ver-
sandapotheken dagegen arbeiten
mit etwa neunmal weniger Leuten.
Und sie schaffen dabei, wenn tiber-
haupt, lediglich eine Kostenreduk-
tion von hochstens 10 Prozent —
nicht gerade berauschend, wenn
Sie mich fragen. Ich habe einzelne
Kunden an die Versandapotheken
verloren. Diese werden sich bei na-
hezu gleichem Preis mit einem
deutlich reduzierten Leistungsan-
gebot begniigen miissen. Wenn es
aber die Selbstmedikation nicht
mehr gibe, wiirde das Gesund-
heitswesen viel teurer.

Hin und wieder arbeiten hier auch
Austauschstudenten. Jiingst war ei-
ne junge Pharmaziestudentin aus
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FRANZISKA SCHEIDEGGER

Serbien kurz vor dem Abschluss
hier. Sie steckte voller Energie und
Tatendrang und hatte grosses Inte-
resse an meinem modernen Labor.
In unzihligen Stunden hat sie dort
eine spezielle Feuchtigkeitslotion
entwickelt, dieichnunals Hausspe-
zialitdt unter dem Namen ,Ivana’
verkaufe.

Zusammen mit anderen Apothe-
kern und Arzten aus dem Quartier
haben wir vor rund vier Jahren ei-
nen Qualitdtszirkel gegriindet. Ziel
der Gruppeistes, alteund neue Me-
dikamentebeziiglichihrer Effizienz
und Kosten kritisch zu beurteilen.
Im Fokus stehen Arzneimittel, die
preislich besonders einschenken.
Dabei haben wir auch herausge-
funden, dass die Krankenkassen
den Medikamentenmarkt kriftig
aufmischen. So spannte die Helsa-
nakiirzlich mit derVersandapothe-
ke Zur Rose zusammen. Thr Ange-
bot: eine 100er-Packung des Lipid-
senkers Sortis von Pfizer fiir knapp
190 Franken statt der rund 230
Franken in der klassischen Apothe-
ke. Was die Kasse verschweigt oder
moglicherweise nicht weiss: Ein
ebenbiirtigerund dazunochbesser
erprobter Lipidsenker wére als Ge-
nerikum fiir 90 Franken zu haben.
Aufgezeichnet: Adrian Krebs

Strengeres «Swiss made» stosst auf Skepsis

Das Projekt des Verbands der
Schweizerischen Uhrenindus-
trie (FH) zur Stdrkung des La-
bels «Swiss made» ruft bei
Herstellern von Uhren in der
mittleren Preisklasse keinen
Enthusiasmus hervor. Einige
fiirchten um ihre Existenz.

DOMINIQUE ARLETTAZ (SDA)

DasProjektsiehtvor, dass das Label
«Swiss made» erst dann einer me-
chanischen Uhr beigefiigt werden
darf, wenn mindestens 80 Prozent
der Produktionskosten in der
Schweiz angefallen sind. Bei elek-
tronischen Uhren soll dieser Pro-

zentsatz60 Prozentbetragen. Wert-
volle Bestandteile wie Diamanten
und die Batterie werden den Pro-
duktionskosten nicht angerechnet.

60 bis 80 Prozent in der Schweiz

Die heutigen Regeln schreiben
vor, dass die Hilfte der Bestandteile
des Uhrwerks in der Schweizherge-
stelltwerden miissen. Auch hiersol-
len bei mechanischen Uhren kiinf-
tig 80 Prozent der Kosten in der
Schweiz anfallen, bei den Quartz-
uhren 60 Prozent. Zudem wéren fiir
das Label kiinftig alle Teile der Uhr
zu berticksichtigen. Die 80 Prozent
des «Schweizer Werts» wiirden sich
damit auch auf das Zifferblatt, die
Uhrzeiger, das Gehiuse, das Stell-
rad oder das Armband erstrecken.

Nicht alle FH-Mitglieder haben
den Vorschlag mit Begeisterung
aufgenommen. Skeptisch sind vor
allem die Hersteller von Marken im
Wert von rund 200 bis 700 Franken,
welche im Verband deutlich unter-
reprédsentiert sind, wie FH-Prési-
dent Jean-Daniel Pasche selber er-
kannte.

Das Dilemma

Diesebefanden sichmitderneu-
en Definition ndmlich in einem Di-
lemma: Entweder sie verzichten
kiinftig auf das Label «Swiss made»
und damit auch auf Renommee
und Publizitdt, oder sie fiigen sich
den neuen Vorschriften und neh-
men deutlich héhere Produktions-
kosten in Kauf.

«Die Produktionskosten wiirden
sich fiir uns verdoppeln», schétzt
Ronnie Bernheim, Direktor des Uh-
renherstellers Mondaine mit Sitz in
Ziirich und einer Produktionsstétte
in Biberist. Die vom FH geplanten
Massnahmen seien eine direkte Be-
drohung fiir das Weiterbestehen
seiner Marke. Auch fiir die Kadufer
von billigen Uhren sei die Deklara-
tion «Swiss made» eine Garantie fiir
Qualitat, sagt Bernheim. Das Label
miisse daher fiir die Produkte aller
Preissegmente erreichbar sein. Die
Erhéhung bei den Produk-
tionskosten erlaube es den Schwei-
zer Herstellern im mittleren Preis-
segment aber nicht mehr, sich mit
der asiatischen Konkurrenz zu
messen.

Der Vorschlag des Verbandes der Uhrenindustrie wirde laut Verbandsmitgliedern die Produktionskosten verteuern

Fiir Eric Mosset, Chef des Her-
stellers von Quartz-Uhrwerken
Ronda in Lausen BL, ist die Erho-
hung von 50 auf 60 Prozent nicht
weiter problematisch. Allerdings
konnten dieneuenVorschriften sei-
ner Einschédtzung nach die Kund-
schaft dazu verleiten, auf «Swiss
made» zu verzichten und billigere
Ware einzukaufen. Dies wiirde laut
Mosset zu einem Bestellungsriick-
gang fithren.

Ein Label fiir die Grossen?

Die Neudefinition des Labels sei
paradox, sagt Mosset: Die grossen
Schweizer Uhrenfabrikanten wiir-
den eigentlich ein Label fiir sich
selber schaffen. Thnen gehe es
nicht darum, sich mit «Swiss

made» von anderen Marken abzu-
heben.

Anders gesagt: DerVerband trifft
mit der Umgestaltung des Labels
die Forderungen jener Marken, die
das Label nicht nétig haben, und
riskiert dabei, den Produktionenim
mittleren und tieferen Preisseg-
ment einen fatalen Schlag zu ver-
setzen.

Das Bedauern

Nach Ansicht von Miguel Garcia,
Direktor des Uhrenherstellers Selli-
ta in La Chaux-de-Fonds, wird die
Neudefinition einige Marken be-
nachteiligen. Der Hersteller von
mechanischen Uhren bedauert,
dass ihn der FH nicht zu Rate gezo-
gen habe habe.




